Tweede graad Verkoop

Profiel

Ga je graag met mensen om?

Kun je mondeling goed uit de voeten?

Zoek je graag informatie op over producten?
Leg je het graag uit?

Met de studierichting Verkoop kies je voor een opleiding die heel praktisch gericht is. De opge-
dane kennis wordt meteen getoetst aan de praktijk.

Deze praktische vorming leidt onze leerlingen op tot bekwame vakmensen. Na een 3% graad kun
je dan ook aan de slag in verkoopcentra - als verkoper, verkoopster of winkelbediende - of in de
televerkoop. Een eigen zaak runnen behoort natuurlijk ook tot de mogelijkheden.

Vakken

Commerciéle vorming: de basisopleiding voor elke toekomstige verkoper! Winkelbezoek,
verkoopstrainingen, werken met de kassa zorgen voor veel variatie. Je leert de kwaliteit van
producten kennen. Je maakt kennis met de kunst van verkopen en etaleren.

Presentatietechnieken: een mooie etalage is al de helft van de verkoop! Je leert zelf smaakvol
etaleren. Basistechnieken zoals inpakken en prijsaanduidingen in de winkel komen aan bod.

De toegepaste informatica geeft verder aandacht aan het tienvingerblind typen. Bij het gebruik
van de tekstverwerker is vooral oog voor lay-out. De andere informaticatoepassingen zijn erg prak-
tisch en in de kantoorsimulatie geintegreerd. Je maakt kennis met Word, Excel en Access. In de
lessen gebruik je ook het internet. Je leert een juiste lichaamshouding aan te nemen als je met de
computer werkt

Je krijgt binnen de taalvakken Nederlands, Frans en Engels vooral aandacht voor het praktisch ge-
bruik. Er ligt ook extra nadruk op spreekvaardigheid.

In 4% Verkoop kom je via werkplekleren al in contact met het werk in grote winkelketens.

Uit welke richtingen kan je instappen?

Leerlingen komen bij voorkeur uit het 2 graad met optie Handel of uit het beroepsvoorbereidend
leerjaar met beroepenveld Kantoor en Verkoop.

Leerlingen die uit andere richtingen komen, hebben een uitgesproken interesse voor verkoop en
voldoende creativiteit voor het maken van etalages.

Wat na de tweede graad Verkoop?

De 2% graad Verkoop biedt een goede onderbouw voor de 3% graad Verkoop.

Naast deze logische overgang kun je in de 3% graad nog voor andere beroepsrichtingen kiezen,
op voorwaarde dat je aan het profiel van de studierichting beantwoordt. Door de vele praktijkuren
in de 2% graad betekent dit vaak dat achterstanden weggewerkt moeten worden.



